Ideen zum Wiederfinden

Nicole SchlUtz mobliert Immobilien fur den Verkauf

VON MARTIN KOWALEWSKI

Bremen — Aufihren neuen Be-
ruf stiefd die Bremerin Nicole
Schiitz 2014 eher zufillig, als
sie vorhatte, ihr Reihenend-
haus in Aumund zu verkau-
fen. ,Der Makler nannte mir
eine Preisspanne und ich
wollte wissen, wie man ans
obere Ende kommt®, sagt die
50-Jahrige. Bei der Recherche
im Internet stief3 sie auf das
in Deutschland junge soge-
nannte Home Staging, eine
Branche von Spezialisten fiir
die Priasentation von Immobi-
lien.

In den USA seit etwa drei-
Rig Jahren etabliert, ist Home
Staging in Deutschland eher
unbekannt. ,Ich  wusste
nicht, dass das ein eigenstdn-
diger Beruf ist“, sagt sie. Die
Folge dieser Entdeckung.
Noch heute wohnt sie in ih-
rem Reihenendhaus, ergriff
aber 2014 ihren neuen Beruf.
,Ich brauchte ein Biiro. Da
habe ich das Haus behalten®,
sagt sie.

, , Dekorieren ist nur
ein kleiner Teil
dieses Berufs.

Nicole Schiitz,
Home Stagerin

Schiitz arbeitet im Allge-
meinen mit leeren Hiusern
und Wohnungen. Sie be-
stiickt sie mit Mobeln aus ih-
rem Lager. ,Leute gehen in
leere Wohnungen und kon-
nen sich nicht vorstellen, wie
das mobliert aussieht. Sie ha-
ben meist keine Vorstellungs-
kraft beziiglich der Raumdi-
mensionen“, sagt sie. ,Ich
mobliere die Riume so neu-
tral, dass sich jeder darin wie-
derfindet.” Bereitet sie ihre
Wohnung zum Verkauf,
muss alles Personliche raus.
»Das lenkt den Blick zu sehr
ab. Die Leute sollen nicht bei
personlichen  Geschichten
hédngen bleiben®, sagt Schiitz.
»Die Leute wiirden sich fra-
gen, wo war das? Was war
das*”
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Ein buntes Stiick Einrichtung: Mit dem Grinderinnenpreis bekam Nicole Schiitz diese Nana-Statue.

Die Rdume sollten hell
sein. Oft sehen alte Hiuser
mit modernen Mobeln gut
aus. Deshalb wiirde Schiitz
ein altes Landhaus mit jun-
gen Mobeln bestiicken. An-
sprechend seien auch Kon-
traste. ,Manchmal stelle ich
ein Fahrrad vor die Wand
oder bringe einen Schriftzug,
wie etwa ,New York City‘ an®,
sagt Schiitz. Dunkle Farben
wirken beengend. So passt
ein dunkles Sofa nicht gut in
ein kleines Zimmer, sagt sie.
Jede Immobilie sei anders
und verlange eine individuel-
le Losung. ,Man muss den In-
teressenten eine Idee geben,
was man mit den Rdumen
machen kann“, sagt Schiitz.
»Ich gehe durchs Haus. Nach

20 bis 30 Minuten habe ich ei-
ne Vorstellung.“ Das Ergebnis
der Arbeit sei ein bis zu
15 Prozent hoherer Preis, der
erzielt werden kann, und der
Verkauf nach durchschnitt-
lich zwolf Wochen.

Die Arbeit an einem Haus
dauert im Durchschnitt eine
Woche. Bei ihrer Arbeit ko-
operiert Schiitz mit Hand-
werkern und Logistikern. Als
Home  Stagerin  braucht
Schiitz eine ganze Menge an
Mobeln. Sie sieht sich bereits
nach einem grofderen Lager
mit 250 bis 300 Quadratme-
tern Fliche um.

»Der liberwiegende Anteil
der im Home Staging Tatigen
sind Frauen, es gibt aber auch
ein paar Mainner”, sagt
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Schiitz. Sie habe schon Be-
werbungen bekommen, aber
nur von Frauen. Der Beruf sei
etwas fiir Frauen, die gerne
anpacken. ,Dekorieren ist
nur ein kleiner Teil dieses Be-
rufs. Die Mobel miissen auf-
und abgebaut werden. Lager-
haltung gehért dazu, genau-
so das Kaufminnische®, so
Schiitz.

Belladonna
Griinderinnenpreis

Zwischen der Entschei-
dung, den alten Berufals Ver-
sicherungskauffrau aufzuge-
ben und dem Start ihrer Fir-
ma lagen nur wenige Monate.
Dennoch hat sie ihren
Sprung in die Selbstdandigkeit

FOTO: KOWALEWSKI

gut vorbereitet. ,Da ist viel zu
tun. Ich musste mich fragen,
wo ich eine Lager her bekom-
me. Ich habe im Vorfeld Kon-
takte gesucht. Mit der Griin-
dung war dann auch der erste
Auftrag da“, sagt sie. ,Eine
gute Vorbereitung ist wich-
tig, aber dann muss man
auch wirklich starten.”

Fir ihre Griindung wurde
Schiitz 2018 mit dem Griin-
derinnenpreis des Bremer
Vereins Belladonna, der in
der Frauenforderung tatig ist,
ausgezeichnet. Der Preis soll
Frauen zu Firmengrindun-
gen ermutigen.

Infos mit Bildbeispielen:
www.schuetz-home-
staging.de



